OdHEs boN§EILSIDhOMAE9AUIgN 59 5! C 9+h! ¢ L

AFFACTURAGE
Maitriser votre
Cycle client

Leaf facturage est | e f:ien:)aunscee;m;eSntzturce%dulrstpo?Ie Imgl
pr ®f ®r ® des banques. I\1 es relati vement c h
Vous dewve@ti thbeser ce 'EnQQBQMQHSZ l'e tempsfl qu
- p e rdez chacune ?deRaf®t a
La pr emi re dkeosna’ trlfsaeerrxe ?rtee
cycle. cRowemueviose difi ez mp
R 2 Comment es. -idrsalls p e
Laf facturage finance Votrﬁ besoin o\e Ild®sr|oer
¢choj sp sveonuess en pte
court ter me. gl®|n®e®tpaotlammen%},—
. : ol"vakhiQuetl® dommag d
dit .cPlliuesntce cr®dpltuses‘t/ot?roalg
. ecter de entlrepifi se
besoin de financpelmesft-| esf |mportz%nt et
facturage vous coO0%te {:her g e vV O SIS | ol
Iles yaec dPesEd Vv gn t
Vous avez donc int®r°5t “voma tariinsseir, viod r g djjmlyrc
client. Pl us il seragcoudfatv,oilm'tseLqmeca/loaﬁsJSraa’t
vous. Pour bien compriendmbe ez eg@s ceoumbdVv @ iz ff &kl
votre CA TTCchagueaej dior Miagm@hde
sur | e cycle cl iGewmai rviou’ls* peommébhtva dehi tvenss f a

Kiu de cash Sean\oemsd)mlsierj dea ur?esSelhtes contrlfff ®e :

jours vous peurwvioes @addravineneaznde et? ISae>InIItierai

votre cywycle client faites d s? | Go mimiefinrt a i
Ne regagque zl @ asd mmdite rogee |V OUS asosusr eqzue | esjf cl
qui appara’t au bilan, 1%"tpPdtE Eirdges. i ¢
pond aux factures ®miises non r ®gl ®es . En h®:
rie, il devrait corresQmadgue afece s@bgup o peaslf f Hi
jours de CA TTC (pouri tarpact émerctl,ieine FEyjahne
selon |la LME). Donc sii swdthredeott @s el ARlenmres) radiy
sente plusuguaveerl ane; ma?@ei a8 PfPoyY@EsS s peffde:
gres.sidai Stpeuffue daBsSp—watra cag

vous auriez pu demande difa n s
ce @Easst cmoins de 60 jcéu i B nt
devr ait repr®s.enter.. : - _
Al l ons pleupolsdbiencl i enit

trompe&Em effet, il nd It
tout ce qui .s&opaeseiya

commence Vv®ritabl eme nit T

ci acuoxmmencent ~ d®mar tike

prospect passe une cdm sfie z

@Copyright DAF EvolDAPnNnEV®DILILt Gy, i 3erud@5detRICSCBOMEOY SE SI RET:



DAF EVOLU] Of

Accompagr

| es entre i

dans | eur e |

Notre objectf est de g S
dével opper, en:

Y Met ant en place | es outl , , e
(business plan, budget, “&— ()

Apportant des solutons ¢ | — , gue
siez de |l a meill eure trés { ) e a

Négoci ant avec et pour Vvo b T 8 CoO
plus adapt és. ‘

Met ant en place des sol u ser

DAF Evoluton a été cr éé D 2 (

Aprés plus de 25 ans de DAF en
en Fr d&nxlret egqrun Ati odalc, djé¢ de metljr e
tences au service des entre i se

Auj duurid nos mi ssions concernefimt
' Les entreprises @Qso wexgietran tsfudi ¢
EVOlUtion guestons de treésorerie, aqylgl e
forcer leur éq@anpprdpes. | cac

Les banques pour | esquell 5 S O
daudit dans@flaectcurdage de |

' Les équipes qui souhaiten s e
|l es outls de pilotage

\4 VOUS VOULEZ ENONAWVWCITHE ZP INDU S :
Mo b : 06 11 20 &® i 9btcu ap ®modmd ielas. ivioe ri n rr nee

@Copyright DAF EvolDAPnNnEV®DILILt Gy, i 3erud@5detRICSCBOMEOY SE SI RET:


mailto:mpivot@dafevolution.fr?subject=Prise%20de%20contact
http://www.dafevolution.fr

